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Tras el terremoto del 27
de febrero de 2010,
mu   chos pequeños em -
presarios perdieron sus

fuentes de trabajo y sustento;
y sólo tras la catástrofe toma-
ron conciencia de la im portan-
cia de tener asegurado sus
negocios.

Pero también hay empresa-
rios que no pudieron o aún no
pueden asegurar sus em pren-
dimientos porque no califican
para las grandes aseguradoras.
Ante esta realidad, la empresa
MonteAndino Co rredora de
Seguros, ofrece ase soría y ser-
vicios a la me dida de los peque-
ños empresarios.

Silvana Reyes, Gerente Ge -
neral de MonteAndino, ex -
plica que lamentablemente
aún son pocas las pequeñas
empresas informadas sobre
los seguros y los actores del
mercado tampoco han to ma -
do este segmento en sus ma -
nos. 

“Muchas veces no analizan
que tener un seguro es tran-
quilidad, es minimizar y re du-
cir a cero un alto impacto de
una situación inesperada co -
mo un incendio, un terre-
moto, un robo o posibles de -
man das de un tercero o in -
cluso de un propio empleado”.

Cerca de dos tercios del mer-
cado actual de las pequeñas
empresas no está asegurado,
esta corredora de seguros
indica que el objetivo de la
empresa es que las Pyme en -

tien dan que al estar protegidas
por uno “se traspasa inmedia-
tamente el riesgo a una com-
pañía que sí puede enfrentar
una posible catástrofe, evi-
tando inclusive si tuaciones tan
inesperadas que pudieran ter-
minar con el cierre definitivo
del negocio”.

Esto, debido a que en el mer-
cado existen muchos se gu ros
que cubren a la em presa du -
rante el tiempo que están sin
funcionar debido a una catás-
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Dato

El mercado de los seguros
está enfocado en las perso-
nas y las grandes empresas,
pero poco a poco, las com-
pañías comienzan a tomar
en cuenta a este sector.
Esta es una de esas empre-
sas.

“En definitiva, un

gran porcentaje

de empresas no

reconoce que en

los seguros está

la viabilidad de

que su negocio

funcione, aunque

el mundo se

venga aba jo”.

SILVANA REYES, GERENTE 
GE NERAL DE MONTEANDINO

trofe.

Servicio personalizado
MonteAndino Corredora de
Seguros se ha especializado en
trabajar con pequeñas empre-
sas, y es precisamente ese
conocimiento la clave de su
negocio. “Para nosotros es
importante conocer a nuestro
cliente, cuáles son sus necesi-
dades, sabemos que cada uno
necesita un traje a su me di da”,
dice Silvana. 

Entre los servicios que o fre -
ce esta compañía están: ayu-
dar a los nuestros clientes a
contratar la mejor cobertura
del mercado, búsqueda de las
mejores compañías para las
necesidades del contratante,
representación ante ellas -
MonteAndino realiza las ges-
tiones en caso de siniestro,
abo gando por todas las necesi-
dades del contratante-.
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